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 Grußwort

Sehr geehrte Damen und Herren,
wir identifizieren uns mit „Datability“ als maßgeblichen Trendbe-
griff der CeBIT, weil er nicht nur die Fähigkeit beschreibt, große Da-
tenmengen technisch verfügbar zu machen (Stichwort: Big Data), 
sondern diese auch verantwortungsvoll und nachhaltig zu nutzen. 
Damit stellt „Datability“ eine sinnvolle Weiterentwicklung der bis-
herigen Debatte dar, die aus Anwenderseite bislang vor allem unter 
technologischen Gesichtspunkten geführt wurde. 

Die ERP-Lösungen von Microsoft Dynamics unterstützen Un-
ternehmen jeder Größe und in allen Branchen bei der Steuerung 
ihrer erfolgskritischen Geschäftsprozesse. Ob Finanzmanagement, 
Fertigung, Einkauf, Verkauf und Supply Chain Management oder 
Projekt- und Servicemanagement: Microsoft Dynamics ERP führt die 
Datenströme aus den unterschiedlichsten Bereichen zusammen 
und sorgt mit den nahtlos integrierten, leistungsstarken Business 
Intelligence-Werkzeugen für eine umfassende Analyse, Auswertung 
und Visualisierung. Unternehmen wie beispielsweise der Armatu-
renhersteller Dornbracht oder das Lotus Formel 1 Team profitieren 
als Ganzes von mehr Transparenz und entscheidungsrelevanten 
Informationen, auf deren Basis sie nicht nur Abläufe und Ressour-
ceneinsatz effizienter organisieren, sondern auch Margen und Li-
quidität verbessern können – wichtige Voraussetzungen für neues 
Wachstum und langfristigen Erfolg. 

Überzeugende Einkaufserlebnisse, individuelle Betreuung und 
eine persönliche Note bei jeder Interaktion – das ist es, was Kunden 
sich heute wünschen. Mit der CRM-Lösung von Microsoft Dynamics, 
die sowohl als Cloud-Dienst als auch als On-Premise-Lösung verfüg-
bar ist, führen Unternehmen wie Kärcher, die Fülle an Kunden- und 
Marktdaten zusammen, ob intern aus Marketing, Vertrieb und Ser-
vice oder aus externen Quellen wie Social-Kanälen. All diese Infor-
mationen haben heute das Potenzial, zur wichtigsten und rentabels-
ten Ressource im Geschäftsalltag zu werden: Intelligent ausgewertet 
und visualisiert, erfahren Unternehmen durch sie alles über neue 
Entwicklungen, Wünsche und Trends und können ihren Kunden 
individuelle, persönliche Erlebnisse bieten. 

Trends für Anwenderunternehmen
Fragt man heute Firmen nach den Treibern für ihre IT-Investitionen, 
ertönt der Dreiklang aus erhöhter Produktivität, reduzierten Kosten 
und verbesserten Geschäftsprozessen. Zwar sehen Ökonomen wie 
Dennis Snower, Chef des Kieler Instituts für Weltwirtschaft, Kon-
junkturrisiken unter anderem aufgrund der expansiven Geldpolitik, 
doch der Deutsche Industrie und Handelstag rechnet beispielsweise 
mit einer Zunahme deutscher Exporte im laufenden Jahr um mehr 
als vier Prozent im Vergleich zum Vorjahr. Für Fertigungsunterneh-
men bedeutet dies beispielsweise, dass sie ihre weltweiten Aktivitä-
ten weiter ausbauen sollten bei gleichzeitiger Prozessstandardisie-
rung über Landesgrenzen hinweg. Dabei spielen Themen wie Cloud, 
Big Data, Social Business und Mobility für die Konzeption von IT-
Systemen zunehmend eine wettbewerbsentscheidende Rolle und 
müssen durch ERP- und CRM-Lösungen abgebildet werden. 

Cloud-Angebote wie Office 365 können nicht nur in Dynamics NAV 
2013 nahtlos integriert werden, sondern erlauben beispielsweise 
dem Autovermieter Sixt die weltweite Vernetzung aller Mitarbeiter 

an mehr als 2100 Standorten. Social Business-Investitionen wer-
den zusammen mit Collaboration Plattformen und durch die tiefe 
Integration in bestehende ERP-Systeme für einen Produktivitäts- 
und Umsatzschub sorgen, sind IT-Analysten überzeugt. Demnach 
werden insbesondere B-to-C-orientierte Fertiger in Social Network 
Technologien investieren. So setzt der Kosmetikproduzent Revlon 
Microsoft CRM unter anderem ein, um Social Media Monitoring zu 
betreiben. Dem trägt Microsoft mit Dynamics CRM Rechnung und 
integriert Social-Funktionen und das Enterprise Social Network 
Yammer in das Produkt, damit, Anwender stets mit allen wichtigen 
Kontakten und Unternehmensressourcen in Verbindung bleiben. 
Dank der Einbindung von Lync und Skype können sie Kunden und 
Interessenten direkt aus dem CRM-System heraus kontaktieren. So 
konnte zum Beispiel der Bekleidungshersteller Helly Hansen durch 
den Einsatz von Lync das Reisekostenbudget signifikant senken.

Eine Premiere feiern wir mit Microsoft Dynamics AX 2012 R3. 
Die neueste Version verfügt nicht nur über tiefergehende vertika-
le Funktionen in den Bereichen Retail und Fertigung, sondern zu-
sätzlich auch noch über neue Funktionen im Bereich Supply Chain 
Management, die die bestehenden Fähigkeiten der ERP-Software 
ausbauen. Dazu zählen beispielsweise eine verbesserte Bestands-
kontrolle, engere RFID-Integration, optimierte Beschaffungs- und 
Distributionslogistik sowie Mengen-, Routen- und Lastplanung. Zu-
sätzlich lässt sich AX 2012 R3 in einer Private-Cloud-Umgebung in 
Azure betreiben.

Kommen Sie bei uns am Stand (Halle 4, A26) auf der CeBIT vorbei. 
Meine Kollegen, unsere Partner und ich freuen uns, Ihnen anhand 
zahlreicher Anwendungsszenarien zu zeigen, wie beispielsweise die 
Firma Dräger dank der Einführung eines Dräger CRM-Templates auf 
Basis von Microsoft CRM mit minimalen lokalen Anpassungen bei 
gleichzeitiger Ablösung kostenintensiver lokaler CRM-Applikatio-
nen grundlegende Vertriebsprozesse in den Geschäftsbereichen der 
Medizin- und Sicherheitstechnik harmonisieren. Ich wünsche Ihnen 
einen anregenden und informativen Messe-Besuch und alles Gute 
fürs Business.

Gerüstet für den Wettbewerb von 
morgen – Dynamics auf der CeBIT 2014

Hans-Jürgen Rose, 
Geschäftsbereichsleiter Microsoft Dynamics Deutschland.

Special

Termin vereinbaren:
Tel. 0221 8010 2555

E-Mail: askmsdynamics@microsoft.com
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Die Cosmo Consult Gruppe hat sich mit mehr als 

235 Mitarbeitern auf die Implementierung und das 

Systemmanagement von Branchen- und Business-

Lösungen auf Basis modernster Software Technolo-

gien spezialisiert. Als einer der führenden Anbieter 

von Microsoft-Technologie schaffen wir brancheno-

rientierte Gesamtlösungen für Fertigungs-, Dienst-

leistungs- und Handelsunternehmen, denen wir ein 

umfangreiches Angebot an Branchen- und Spezi-

allösungen auf Basis von Microsoft Dynamics und 

QlikView zur Verfügung stellen. Mit der BI-Lösung 

QlikView stehen alle Daten jederzeit strukturiert und 

aussagekräftig zur Verfügung. Darüber hinaus er-

gänzen wir unser Leistungsspektrum mit Microsoft 

Dynamics CRM und Microsoft SharePoint, die sich 

ebenso nahtlos in die Systemwelt des ERP-Systems 

einfügen wie unsere selbstentwickelten und von Mi-

crosoft zertifizierten Branchen- und Zusatztools. 

Auf der Datenautobahn zum Finanzamt

Zu den Neuheiten auf der Cebit 2014 gehört aus ak-

tuellem Anlass – ab 2014 müssen Unternehmen ihre 

Jahresabschlüsse ausschließlich elektronisch an die 

Finanzbehörden übermitteln – das Modul cc|e-bilanz. 

Damit lassen sich Bilanz und Gewinn- und Verlustrechnung 

direkt aus Microsoft Dynamics NAV und AX erstellen und 

an das Finanzamt übermitteln. Plausibilitätskontrollen prü-

fen die Vollständigkeit der Daten und das Vorliegen aller 

Jahresabschlussvoraussetzungen. Vor Übermittlung an das 

Finanzamt kann man eine Simulation durchführen, die die 

Prüfungsroutine des Elster Rich Clients (ERiC) durch die Fi-

nanzbehörden simuliert. Dadurch ermöglicht es cc|e-bilanz, 

formal fehlerfreie Datenbestände zu versenden. Das Tool ist 

nach IDW PS 880 von Wirtschaftsprüfern geprüft, die auch die 

Weiterentwicklungen kontinuierlich abnehmen. Gesetzliche 

Änderungen wie eine Taxonomieerweiterung lassen sich als 

Update in das Tool übernehmen.  

Sicher und integriert kommunizieren

Neu ist das Modul cc|edi. Um Daten aus verschiedenen Sys-

temen zusammenzuführen, kommt in der Regel Electronic 

Data Interchange (EDI) zum Einsatz. cc|edi integriert den elek-

tronischen Datenaustausch zwischen Unternehmen und Kun-

den, Lieferanten, Spediteuren sowie Web-Shops direkt in die 

Geschäftsprozesse von Microsoft Dynamics NAV. Die Kon-

vertierung der unterschiedlichen Datenformate geschieht mit 

dem vollständig in das ERP-System integrierten cc|edi data 

mapper, der auf diese Weise den Einsatz externer Konverter 

ersetzt. Er unterstützt alle gängigen Dateiformate und erlaubt 

so jederzeit die Anpassung an die eigenen Anforderungen 

und die der Partnersysteme sowie eine effiziente und sichere 

Kommunikation zwischen den Handelspartnern.

Jeden Auftrag im Griff

Betriebsdatenerfassung mit cc|bde: Bei der Herstellung von 

Erzeugnissen sowie im Projekt-, Service- und Montagebe-

reich sind Anforderungen wie durchgängige Transparenz 

des Arbeits-, Material- und Werteflusses ohne eine gute Be-

triebsdatenerfassung (BDE) schwierig zu erfüllen. Hier hilft 

das neu entwickelte cc|bde die Prozesse zu beherrschen. Es 

schafft die notwendigen Bezugsgrößen, dokumentiert den 

gesamten Ist-Ablauf und ermöglicht eine exakte Zuordnung 

von Kosten und Terminen zu jedem Auftrag. Ein Vorteil ge-

genüber anderen Lösungen ist, dass keine komplexe Perso-

nalzeiterfassung (PZE) benötigt wird, da cc|bde eine eigene 

einfache PZE beinhaltet. Das Basismodul beinhaltet ein in 

NAV integriertes BDE-Terminal, sowohl für den Classic als 

auch den Role Tailored Client. Eine externe Terminalapplikati-

on auf Basis der mobilen Lösung cc|mobile solution ist in der 

Entwicklung. cc|bde ist eine zertifizierte und vollintegrierte 

Erweiterung für Microsoft Dynamics NAV. Durch konstante 

Weiterentwicklung und umfassenden Support von COSMO 

CONSULT ist die BDE-Lösung wie alle anderen zukunftssi-

cher und bietet Investitionssicherheit. 

Kontakt

COSMO CONSULT GmbH

Tel.: 030/343815-0

info@cosmoconsult.com

www.cosmoconsult.com

Cosmo Consult integriert in den Standard
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KCS.net ist der im Länderbereich  Deutschland - Österreich - 

Schweiz führende Microsoft Dynamics AX Partner. Rund 200 

qualifizierte und zertifizierte Mitarbeiter realisieren von 12 

Standorten aus maßgeschneiderte Softwarelösungen.

Das Team wurde in 2013 erweitert, um optimal aufeinander 

abgestimmte Kompetenzen und integrierte Lösungen an-

bieten und die Kunden ganzheitlich im Umfeld der Business 

Informationstechnologie betreuen zu können. Neben den 

bewährten ERP-Implementierungen umfasst das Lösungs-

angebot jetzt unter anderem auch SharePoint, Customer Re-

lationsship Management, Business Intelligence, Dokumen-

tenmanagement und Archivierung sowie IT-Compliance. Mit 

den Lösungen können die Kunden schneller und effizienter 

arbeiten, Qualität, Produktivität sowie Umsätze steigern und 

Kosten senken.

Kernkompetenzen

In den Bereichen Diskrete Fertigung, Prozessfertigung und 

Großhandel sind die Kernkompetenzen besonders ausge-

prägt. Die branchentypischen und unternehmensspezifi-

schen Prozesse können mit Microsoft Dynamics AX, dem 

Know-how und  den Erfahrungen der KCS.net-Mitarbeiter 

optimal abgebildet werden.

Produkte

Microsoft Dynamics AX ist die ideale Businesslösung für 

national und international erfolgreiche Unternehmen. Auf 

dieser Basis realisiert  KCS.net Komplettlösungen, welche 

Unternehmen heute, morgen und in Zukunft unterstützen. 

Eigens entwickelte Module und Templates ergänzen die be-

triebswirtschaftliche Standardsoftware auf optimale Weise. 

Als Microsoft Gold Partner für Enterprise Resource Planning, 

einer Fokussierung auf Dynamics AX seit 1999 und der Be-

teiligung als TAP-Partner am aktuellen Release AX 2012 bie-

ten wir ein außerordentlich umfassendes AX-Know-how. 

Von Microsoft wurde die hervorragende Leistungsfähigkeit 

mehrfach honoriert.

Für einzelne Branchen wie Kunststoff, Automobilzulieferer, 

Metallverarbeitung sowie Lebensmittel und Getränke hat 

KCS.net spezielle Branchenlösungen entwickelt. Die Bran-

chenlösung „Dynamics Plastic Technology by KCS.net“ ist 

CfMD-zertifiziert. KCS.net hat als einer der ersten Partner 

diese Zulassung für AX 2012 erhalten.

Mit Microsoft SharePoint setzt KCS.net Maßstäbe bei Or-

ganisation, Planung und Umsetzung von praxisnahen und 

zukunftsorientierten Lösungen für die Zusammenarbeit. 

Das Leistungsangebot umfasst individuelle Gesamtlösun-

gen für die Bereiche Dokumentenmanagement, Projektma-

nagement, Personalthemen und Qualitätsmanagement. Als 

langjähriger Spezialist für Gesamtlösungen auf Basis von 

Microsoft SharePoint und Microsoft „Gold Collaboration“ 

Partner werden den Kunden standardnahe Lösungen sowie 

praxisnahe und funktionelle Erweiterungen angeboten. 

Kontakt

Kontaktieren Sie uns per Mail oder Telefon. Wir freuen uns 

auf ein persönliches Gespräch mit Ihnen!

Mail:  info@kcs.net

Tel.:  DE +49 731 15158 100

 AT +43 7682 20 200

 CH +41 58 404 1810

Weitere Informationen zum Unternehmen finden Sie auf 

www.kcs.net

Anbieter und Integrator moderner Business IT
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Die ERP-Lösungen der KUMAVISION verschaffen mittel-

ständischen Unternehmen wertvolle Wettbewerbsvorteile. 

Technologisch auf dem neuesten Stand, sorgen innovative 

Funktionen und clevere Automatismen für mehr Effizienz 

und Transparenz im Unternehmen.

Mehr Kompetenz!

KUMAVISION ist der Spezialist für ERP-Lösungen auf Basis von 

Microsoft Dynamics NAV. Als einer der führenden Microsoft-

Partner realisiert KUMAVISION Unternehmenslösungen für 

den Mittelstand. Die Kunden profitieren von:

  Praxisnaher Beratung zur Optimierung der Geschäftsprozesse

  Professionellem, zuverlässigen Projektmanagement

  Erfahrung aus hunderten erfolgreich abgeschlossenen  

nationalen und internationalen Projekten

  Permanenter fachlicher Unterstützung im Systembetrieb

  Zukunftssicherheit dank Microsoft Dynamics NAV, der welt-

weit bewährten Plattform für Business-Lösungen.

Mehr Branchen-Know-how!

KUMAVISION-Lösungen sind verfügbar für:  

  Fertigungsindustrie    Groß- und Einzelhandel

  Healthcare und Medizintechnik   Projektdienstleister

Mehr Kundenvorteile!

Vorteil 1: Best Practice bereits im Standard

Gegenüber individuell entwickelter Software bieten Bran-

chenlösungen einen zentralen Vorteil: Sie bringen die Erfah-

rung aus zahlreichen erfolgreichen Projekten mit – kostspie-

liger, individueller Programmieraufwand wird minimiert. 

Im Dialog mit Anwendern entwickelte Funktionen decken 

die  branchentypischen Anforderungen passgenau ab. Die 

laufende Weiterentwicklung durch KUMAVISION ermöglicht 

zeitnahen Zugriff auf neueste Technologien. 

Vorteil 2: Alle Kosten im Blick

Von der Angebotsabgabe bis zum Controlling ist für Ferti-

ger, Händler und Dienstleister eine transparente Sicht auf die 

Kosten unerlässlich. Das Zusammenspiel aus ERP-Software 

und Betriebsdatenerfassung (BDE) erlaubt, die einzelnen Ar-

beitsschritte exakt zu erfassen und nachzukalkulieren. Stefan 

Alber, CFO bei der JOTEC GmbH aus Hechingen erklärt: „Die 

Fertigung ist für uns dank KUMAVISION keine Black Box. 

Kalkulation und Preisfindung können wir auf Grundlage be-

lastbarer Daten durchführen. Selbst individuelle Produkte 

können wir jetzt zuverlässig kalkulieren“. 

Vorteil 3: Reibungslose Prozesse in Lager und Logistik

Eine hohe Lieferfähigkeit fördert die Kundenzufrieden-

heit. Effiziente Abläufe und ein vorausschauendes Produk-

tions- und Bestellwesen sind dafür die Voraussetzung. Wie 

Industrie betriebe dabei von einer ERP-Lösung unterstützt 

werden, zeigt das Beispiel des Vorarlberger Unternehmens 

High Q-Laser: „Mit der Einführung von KUMAVISION factory 

konnten wir die Verfügbarkeit unserer Komponenten um 40% 

steigern und gleichzeitig den Lagerwert um über 30% redu-

zieren“, so Supply Chain Manager Harald Krestel.

Vorteil 4: Weniger Zeit, weniger Fehler

KUMAVISION ermöglicht die bidirektionale Anbindung von 

CAD- und PIM-Lösungen an die ERP-Umgebung. Der fehler-

anfällige manuelle Abgleich entfällt. „Wir sparen hier je nach 

Anwendungsszenario zwischen 10 und 30 Prozent Zeit ein, da 

wir auf eine parallele Datenpflege verzichten und damit auch 

Inkonsistenzen vermeiden“, berichtet der CAD-Administrator 

der Gebr. Bellmer Maschinenfabrik aus Niefern-Öschelbronn. 

Auch der elektronische Datenaustausch mit Kunden und Lie-

feranten (EDI) lässt sich einfach einrichten. Die dazu erforder-

lichen Daten werden automatisch vom ERP-System generiert 

und verarbeitet. 

Vorteil 5: Garantierte Investitionssicherheit 

Branchenlösungen der KUMAVISION basieren auf Microsoft 

Dynamics NAV. Microsoft garantiert die Weiterentwicklung 

bis mindestens 2027, so dass auch hier wichtige Planungs- 

und Zukunftssicherheit geboten wird.

Vorteil 6: Schneller Return on Investment

Die Einführung von ERP-Software der KUMAVISION rechnet 

sich. Viele Anwender erreichen bereits nach kurzer Zeit den 

Return On Invest. Dank des Einsatzes agiler Methoden verliert 

auch das Einführungsprojekt seinen Schrecken, wie das posi-

tive Feedback der Allweier Präzisionsteile GmbH aus Überlin-

gen zeigt: „Mittelständische Unternehmen können nicht für 

jede kleine Aufgabe einen Mitarbeiter abstellen. Gemeinsam 

mit KUMAVISION haben wir das Projekt mit geringem Perso-

nalaufwand gestemmt. Das war richtig gute Arbeit.“

Über KUMAVISION

Die KUMAVISION entwickelt und implementiert ERP- und 

CRM-Lösungen für mittelständische Unternehmen. Unsere 

Kunden profitieren von: Kontinuität – wir sind seit über 15 

Jahren für unsere Kunden da. Verständnis – mit mehr als 

5.000 Personenjahren Erfahrung verstehen wir das Business 

unserer Kunden genau. Zuverlässigkeit – für unsere Kunden 

haben wir über 600 Projekte erfolgreich realisiert. Stabilität 

- mit fast 300 Mitarbeitern an 14 Standorten gehören wir 

zu den leistungsfähigsten Partnern für Microsoft Business-

lösungen in Deutschland, Österreich und der Schweiz.

 Kontakt: www.kumavision.com

Mit KUMAVISION ist mehr drin!
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Der richtige ERP-Partner

Ob Sie ein komplettes ERP-System einführen, Unterneh-

menskennzahlen überprüfen oder eine einheitliche Doku-

mentenverwaltung wünschen – die MODUS Consult AG ist 

der zuverlässige Partner für den Mittelstand und gehobenen 

Mittelstand, denn wir bieten Ihnen echte Lösungen, zum 

Kauf oder zur Miete. Als stärkster ERP-Partner von Microsoft 

in Deutschland engagieren wir uns mit unserer Erfahrung 

seit rund 20 Jahren für Ihren Erfolg.

Unsere individuell entwickelten ERP-Lösungen auf der Ba-

sis von Microsoft Dynamics schneiden wir auf verschiedene 

Branchen aus Fertigung, Handel und Dienstleistung zu. Heu-

te vertrauen mehr als 1.000 Kunden auf unsere Expertise und 

exzellenten Produkte.

ERP-Software ab 7,99 Euro mieten

Als erster Microsoft Partner in Deutschland bieten wir Ihnen 

Dynamics NAV auch zur Miete an. Dabei werden die Kosten 

pro User und Tag errechnet. Alle Funktionalitäten und Ihren 

persönlichen Preis können Sie unter www.dynamics2rent.de 

sofort ausrechnen. 

Bei uns ist mehr drin

Die cleveren MODUS Consult Branchenlösungen punkten 

mit umfassenden Funktionalitäten. Wir bieten Ihnen zusätz-

lich attraktive Produkte wie Business Intelligence, Dokumen-

tenmanagement und Archivierung, Systemtechnik sowie 

MES, App und Cloud Computing, damit Sie dem Wettbewerb 

stets einen Schritt voraus bleiben. 

Die Branchenkenner

In die Entwicklung der individuellen MODUS Consult Bran-

chenlösungen sind langjährige Erfahrungen und umfassen-

des Know-how geflossen. Auf Basis von Microsoft Dynamics 

bieten wir für folgende Branchen umfassende integrierte 

Branchenlösungen:

  MODUS FOODVISION® (Lebens- und Genussmittelindustrie)

  MODUS FURNITURE (Holz- und Möbelindustrie)

  MODUS ENGINEERING (Maschinen- und Anlagenbau)

  MODUS PLASTICS (Kunststoff- und Prozessindustrie)

  MODUS PRINT (Mediendienstleister und DirectMail-Produ-

zenten)

  MODUS BAUVISION (Bauindustrie)

  MODUS INDUSTRY (Fertigungsindustrie)

Produktiv arbeiten ab der ersten Minute

Dank zahlreicher praxiserprobter Module bildet Microsoft 

 Dynamics mit den beiden ERP-Produkten Microsoft Dynamics 

NAV und Microsoft Dynamics AX Ihre Geschäftsprozesse op-

timal ab. Nutzen Sie beispielsweise das Finanzmanagement, 

Marketing und Vertrieb, Supply Chain Management (SCM) 

oder Business Intelligence-Funktionalitäten, um einen bes-

seren Überblick über Ihre Geschäftsentwicklung zu erhalten 

und Rentabilität und Wettbewerbsfähigkeit zu steigern.

Schnell und kostengünstig implementiert MODUS Consult 

als erfahrener und von Microsoft zertifizierter Experte die be-

währten Standards, passt sie an geänderte Rahmenbedin-

gungen an und wartet die betriebswirtschaftliche Software. 

Mit dem Start des Echtbetriebs können Sie sofort produktiv 

arbeiten. Denn wer Microsoft Office kennt, beherrscht auch 

Microsoft Dynamics schnell und intuitiv. 

Mehr Transparenz für alle Standorte

Ist Ihr Unternehmen international tätig? Dann ist Microsoft 

Dynamics AX die richtige Wahl für Sie. Damit unterstützt 

MODUS Consult den gehobenen Mittelstand und Großun-

ternehmen, die Geschäftsprozesse aller Standorte trans-

parent zu machen. Microsoft Dynamics AX berücksichtigt 

Funktionen für typische Geschäftsprozesse in Großunter-

nehmen, zum Beispiel Collaboration, Personalverwaltung, 

Projektmanagement und -abrechnung sowie Service.

Verantwortung und Vertrauen

Bei allem, was wir tun, setzen wir auf vertrauensvolle Part-

nerschaft und langfristige Zusammenarbeit. Wir entwickeln 

gemeinsam eine schlanke Softwarelösung, die Ihren indivi-

duellen Bedarf deckt. Dabei spielt eine offene, faire Kommu-

nikation in unserer Unternehmenskultur eine große Rolle. 

Kontinuierliche Verbesserung und Weiterentwicklung ge-

währleisten ein hohes Maß an Innovation und Kompetenz. 

Damit zählen wir zu den besten Zehn der  TOP 100 innovativs-

ten Unternehmen im deutschen Mittelstand.

MODUS Consult AG – 
Der Platzhirsch unter den Software-Anbietern
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ORBIS ist ein international tätiges Business Consulting-

Unternehmen. ORBIS berät und unterstützt internationa-

le Konzerne und mittelständische Unternehmen – von der 

IT-Strategie und Systemauswahl über die Optimierung der 

Prozesse bis hin zur Implementierung und Integration. Da-

bei setzt ORBIS auf die Lösungen der Marktführer SAP und 

 Microsoft, mit denen das Unternehmen  eine enge Partner-

schaft verbindet.

Die Kernkompetenzen umfassen klassisches  Enterprise 

 Resource Planning (ERP), Supply Chain Management 

(SCM), Logistik (EWM/LES), Manufacturing Execution Sys-

teme (MES), Variantenmanagement, Business Analytics (BI, 

EPM und Data Warehousing), Product Lifecycle Management 

(PLM) sowie Customer Relationship Management (CRM). 

ORBIS führt seit über 25 Jahren CRM-Beratung und -Entwick-

lung durch und ist spezialisiert auf die Branchen Automotive, 

Bauzulieferindustrie, Fertigungsindustrie, Finanzdienstleister 

und Konsumgüterindustrie. Im vergangenen Jahr hat ORBIS 

seine Kompetenzen im Bereich der Microsoft Online-Services 

mit der Beteiligung an dem Unternehmen OnDemand4U er-

weitert. Heute ist ORBIS der umsatzstärkste Partner mit den 

meisten Neukunden für Dynamics CRM in Deutschland und 

erneut Mitglied im Microsoft President’s Club. Über 350 er-

folgreich realisierte CRM-Projekte belegen die Kompetenz 

und langjährige Erfahrung. Das  Beratungshaus ist SAP Gold 

Partner und Microsoft Gold Certified Partner und bietet für 

die CRM-Lösungen beider Partner umfassende Beratung und 

spezialisierte Branchenlösungen an.

ORBIS Beratungsportfolio

  CRM-Strategie & Prozessberatung

  Einführung von CRM-Standardlösungen

  Individuelle CRM-Kundenlösungen

  System- & Prozessintegration

  Laufende Projektbetreuung & Optimierung

  CRM-Prozess-Outsourcing

  CRM-Health-Check & Akzeptanzanalysen

Messehighlights auf der CeBIT 2014

Auf der diesjährigen CeBIT zeigen wir Ihnen unser umfassen-

des Portfolio rund um Microsoft Dynamics CRM. Im Fokus 

stehen verschiedene Best Practices zur Optimierung Ihrer 

CRM-Prozesse.  

Highlights am Microsoft-Partnerstand (Halle 4, Stand A26):

  CRM-Branchenlösungen für: 

  Automotive (Anfrage-/Angebotsprozess,  

Projektmanagement)

  Bauzulieferer (Objektmanagement, Vertriebsplanung/ 

-steuerung)

  Finanzdienstleister (Vertriebspartner-/ 

Anlegermanagement, Fondsverwaltung) 

  Fertigungsindustrie (Servicemanagement,  

Key Account Management)  

  Konsumgüterindustrie (Listungsmanagement,  

Distributionserhebung) 

  CRM Online: Microsoft Cloud Lösungen mit Starterpaketen 

zum Festpreis

  Erweiterte Serviceprozesse für Microsoft Dynamics CRM 

mit SAP-Integration

  Grafische Angebotskonfiguration 

  Neu: Tourenplanung im Außendienst mit ORBIS Geo-

marketing Services

Kontakt

ORBIS AG

Nell-Breuning-Allee 3-5, 66115 Saarbrücken

Tel.: +49 (0) 681/99 24-0, Fax: +49 (0) 681/99 24-111

Ansprechpartner: Andreas Werner

E-Mail: Andreas.Werner@orbis.de

Internet: www.orbis.de

Besuchen Sie uns auf der CeBIT! 

Terminvereinbarung unter 

www.orbis.de/events

Erfolgreich: CRM mit ORBIS

Auszug unserer CRM-Referenzen

Spezial-Angebot zur CeBIT: 

Messerabatt auf ORBIS Geomarketing Services

Sichern Sie sich bis zu 50% Rabatt für das erste Jahr bei 

Abschluss bis Ende März! Optimieren Sie mit ORBIS 

Geomarketing Services für Dynamics CRM Ihre Reise- 

planung und  Tourenplanung.



Alle Guides des is report gibt es jetzt auch als E-Paper! 
http://tiny.cc/E-Paper-isreport

 Guide
Lösungen für die Unternehmenssteuerung
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  Dynamics-Partner-Auswahl: 
Detaillierte Leistungsübersicht

  Dynamics-Partner-Profi l: 
Vorstellung auf einen Blick

  Dynamics-Branchenlösungen: 
Kundenerfolg als Referenz

  Dynamics Add-Ons 
Optimale Ergänzung

– 2014 –

oder bestellen Sie unter: 
info@isreport.de 

  Dynamics-Partner-
Auswahl: Detaillierte 
Leistungsübersicht

  Dynamics-Partner-
Profil: Vorstellung auf 
einen Blick

  Dynamics-Branchen-
lösungen: Kunden-
erfolg als Referenz

  Dynamics Add-Ons  
Optimale Ergänzung

Holen Sie sich Ihr aktuelles Exemplar des  

Microsoft Dynamics Partner Guides 2014 am  

Stand des in Halle 5, Stand G42.



Geschäftsprozesse unternehmensweit optimieren
Besuchen Sie YAVEON vom 10.-14.03.2014 auf der 
CeBIT und erfahren Sie alles über die Möglichkei-
ten einer integrierten Business IT in der Chemie-, 
Pharma-, Nahrungsmittel- und Medizintechnikin-
dustrie. YAVEON bietet eine einzigartige Kombina-
tion aus Prozessen, Workflows und Kennzahlen auf 
der Basis von Microsoft Dynamics und vielen Jahren 
Branchenerfahrung.

Unternehmen, die mit YAVEON zusammenarbeiten, 
verbesserten in den letzten Jahren nachweislich die 
Qualität, die Profitabilität und erzielten ein Unter-
nehmenswachstum. Profitieren auch Sie von einer 
Zusammenarbeit mit YAVEON. Vereinbaren Sie 
noch heute einen Termin auf dem Premium Part-
ner-Stand. Wir senden Ihnen gerne eine kostenfreie 
Eintrittskarte zu.

YAVEON AG     Prymstraße 3     97070 Würzburg     Tel.: +49 (0) 931 46 555-0     Fax: +49 (0) 931 46 555-299     info@yaveon.de     www.yaveon.de

CERTIFIED FOR

NAV 2013

Ihr Partner für integrierte 
Business IT in der 
Chemie-, Pharma-, 
Nahrungsmittel- und 
Medizintechnikindustrie

Besuchen Sie uns auf der CeBIT:��������	
��
���Halle 4, A26

Anzeige




